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المقدمة
ا للنجاح، دون توضيح معناه ا سحريً تداول مفهوم الشغف بوصفه عنصرً ا ما يُ كثيرً

الحقيقي أو كيفية اكتشافه أو التحقق من واقعيته. ونتيجة لذلك، يجد كثير من

المتعلمين أنفسهم في حالة حيرة بين ما يحبونه، وما يستطيعون ممارسته، وما

يحتاجه الواقع من حولهم.

م مقاربة تعليمية مختلفة، تقوم على الوعي الذاتي الواقعي بدل جاء هذا الدليل ليقدّ

م وصفات جاهزة، ولا ي. فهو لا يقدّ
نّ
الاندفاع العاطفي، وعلى التفكير المنهجي بدل التم

م خطوة بخطوة في رحلة منظمة لاكتشاف شغفه،
لّ
يعد بنتائج سريعة، بل يرافق المتع

تصفيته، ثم اختبار قابليته للتحول إلى مشروع أو مسار عملي قابل للتنفيذ.

ل الأنشطة
كّ

يعتمد هذا الدليل على التعلم بالتطبيق )Learning by Doing(، حيث تش

م إلى التفكير،
لّ
مت لتدفع المتع مّ والتمارين جوهر التجربة التعليمية. فكل صفحة صُ

التحليل، والربط بين خبراته الشخصية وواقعه الاجتماعي والمهني، مع مراعاة السياق

المحلي والفرص المتاحة فيه.

ز الدليل على ثلاثة محاور أساسية:
كّ

ير

اكتشاف الذات بوعي: من خلال تحديد المهارات، الاهتمامات، والقيم الشخصية

ا عن التصورات الشائعة. بعيدً

التحقق من الواقعية: عبر ربط الشغف بالحاجة الفعلية، القيمة المضافة، وإمكانية

التطبيق.

الانتقال إلى الفعل: بتحويل الأفكار إلى خطوات عملية أولية قابلة للاختبار

والتطوير.

ه لكل من يسعى إلى فهم نفسه بعمق، واتخاذ قرارات مهنية أو هذا الدليل موجّ

ا، سواء كان في بداية الطريق، أو في مرحلة إعادة توجيه مساره. شخصية أكثر وعيً

وهو أداة تعليمية مساندة يمكن استخدامها بشكل فردي، أو ضمن برامج تدريبية

زي. وإرشادية تشرف عليها منصة تميّ





وين راح الشغف؟
  (علاش راكي تقولي ما نعرف والو؟)



وين راح الشغف؟ )الجزء02(



وين راح الشغف؟ )الجزء03(



الخدمة المجانية )كنزك المخفي(



جاسوس الهاتف
(واش راهو مخبي تليفونك؟)





فك تشفير “خوف الفشل”



الهروب من فخ الموظفة داخل مشروعها







مربع التقاطع 





maketplace رحلة الزبون في ال
أين يقضي زبونك وقته الرقمي؟



استخراج الاحتياج من التعليقات



لماذا الان؟ )عامل الاستعجال(
علاش يشري البزون من عندك اليوم ولا ينتظر غدا؟
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هــــرم القيمة المضافة
لماذا سيدفع لك الزبون الجزائري  تحديدا؟





نموذج مصفاة الأرباح





فك شفرة القيمة المضافة



المعادلة المــــــــــربحة









تحويل الفكرة الى منتج رقمي أو خدمة







من المــــــثالية إلى التنفيذ



برمجة العقل الباطن



إدارة كلمة الناس )الدرع الاجتماعي(















هذه ليست النهاية.. بل صافرة الانطلاق

الآن، الكتاب بين يديكِ مليء بالأفكار، والخطط، والأحلام المكتوبة بخط يدك.
لكن تذكري هذه القاعدة الذهبية: "الورقة لا تبني المشروع.. العمل هو من

يبنيه." لا تسمحي لهذا الكتاب أن يُدفن في الدرج. 
اجعليه رفيقك اليومي، لوثيه بملاحظاتك، عدلي خططك، واستمري في

المحاولة.

في هذا الدليل البسيط، رسمتِ "الخريطة".
لكن في أرض الواقع، قد تحتاجين إلى "بوصلة" ودليل يرشدك خطوة بخطوة
في التفاصيل التقنية )الإعلانات الممولة، خطة تسويقية، استراتيجية محتوى

ذكية، التعامل مع الزبائن...الخ(.

انسخي الكود لحجز استشارتك



لستِ وحدك في هذه الرحلة! 

انضمي الآن لمجتمع "تميزي"، حيث تشارك مئات

.
اً
النساء الجزائريات مثلك تجاربهن ونجاحاتهن يومي
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